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유의사항

본 자료에 포함된 ㈜쿠콘(이하 “회사”)의 경영실적과 재무성과와 관련한 모든 정보는 기업회계기준 및 국제회계기준에 따라

작성되었습니다.

본 자료는 미래에 대한 “예측정보”를 포함하고 있습니다. 이는 과거가 아닌 미래의 추정에 기인하며 성장 가능한 목표치를

경영실적으로 반영하고 있으며, ‘예상’, ‘전망’, ‘계획’, ‘기대’ 등과 같은 용어를 사용하였습니다. 

“예측정보”는 경영환경의 변화에 따라 적지 않은 영향을 받을 수 있으며, 이러한 불확실성에 따른 현상은 미래의 경영 실적과

차이가 발생할 수도 있습니다. 특히 국내외 금융 시장의 동향, 전략적 의사결정, 기타 경영 현황 및 재무 실적에 영향을 미칠 수

있는 다양한 변화에 따라 그 결과가 다르게 나타날 수도 있습니다.

본 자료에 열거한 주요한 사항은 어떠한 경우에도 투자자의 투자 결과에 영향을 미치지 않으므로 법적인 책임이 없으며, 회사는

새로운 정보 및 미래의 사건 등으로 그 사실을 공지할 의무가 없음을 양지하시기 바랍니다.
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쿠콘 조직

정문기 이사

핵심기술 R&D

스크래핑

박래혁 이사

시스템, 네트워크

정보보안

이승훈 이사

상품 전략, 쿠콘닷넷

대외협력, 홍보

김종현 대표이사

상품 및 사업 전략

R&D센터 총괄

오경택 이사

전자금융

법인카드

전략 및 R&D 본부

이승욱 이사

은행, 증권

관계사

안광수 상무이사

제2금융권

핀테크 기업

박성용 부대표

사업 총괄

미래성장 사업 발굴

심석민 상무이사

빅테크, 간편결제

스테이블코인

김덕재 이사

카드, 공공기관

PG, 보험

사업본부
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’25년 3분기 경영실적 요약

매출

173.4억 원

’24 Q3

118.8 114.1

’25 Q2 ’25 Q3

116.4

’24 Q3

45.1 46.7

’25 Q2 ’25 Q3

47.9

매출이익

116.4억 원

영업이익

47.9억 원

‘24 Q3

169.4
167.3

‘25 Q2 ’25 Q3

173.4
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’25년 3분기 경영실적 및 재무현황

25년 3분기 전년 대비 매출 +2.4%, 영업이익 +6.3%

3Q24 2Q25 3Q25

데이터

페이먼트

169.4 167.3 173.4

매출액 16,937 16,729 17,337 2.4% 3.6%

영업이익 4,510 4,665 4,794 6.3% 2.8%

영업이익률 26.6% 27.9% 27.7% - -

당기순이익 700 15,379 580 -17.2% -96.2%

순이익률 4.1% 91.9% 3.3% - -

주당순이익 (원) 69 1,512 58 - -

ROE

매출액 순이익률 4.1% 91.9% 3.3%

총자산 회전율 7.3% 5.8% 5.8%

재무 레버리지 174.4% 178.9% 177.1%

EBITDA 이익률 33.6% 35.6% 35.1%

영업이익률

매출액

주요 수익성 지표

(단위: 백만 원) (단위: 억 원)
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데이터
부문

매출액 364.8 385.7 87.8 85.1 85.6 -2.5% 0.5%

영업이익 120.9 112.2 31.3 29.1 26.5 -15.3% -8.9%

영업이익률 33.1% 29.1% 35.7% 34.2% 31.0% - -

페이먼트
부문

매출액 318.1 344.3 81.6 82.2 87.8 7.6% 6.9%

영업이익 44.9 54.0 13.7 17.5 21.4 55.6 % 22.2%

영업이익률 14.1% 15.7% 16.9% 21.3% 24.4% - -

합계

매출액 683.0 730.0 169.4 167.3 173.4 2.4% 3.6%

영업이익 165.9 166.2 45.1 46.7 47.9 6.3% 2.8%

영업이익률 24.3% 22.8% 26.6% 27.9% 27.7% - -

’25년 3분기 매출 및 영업이익

전체 사업 부문 모두 안정적 매출 성장과

효율적 비용 구조 기반으로 영업이익률 상승세 지속

(단위: 억 원)
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‘25년 3분기 부문별 사업전략

1. 데이터 부문

2. 페이먼트 부문
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’25년 4분기 전망

데이터 부문

 증권사(비대면 계좌개설), 보험사(자동차 보험가입) 데이터 API 상품 판매 확대

 은행/보험/핀테크 업권 마이데이터 고도화 및 신규 고객 제휴 확대

 AI 기반 차세대 스크래핑 기술 개발(엔진 관리 자동화, 모듈 자동생성 등)

 전분야 마이데이터(의료, 통신, 에너지 등) 정책 시행에 따른 개인정보 관리 전문기관 지정 취득

및 비즈니스 기회 창출

 대출규제 심화로 인한 대출 비교 서비스 거래량 감소

 비대면 서류제출 자동화 수요 증가로 보험사, 증권사, 캐피탈 등 제 2금융권 API 확대

 기존 API 상품(자동차 데이터, 연금수급계좌조회 등) 대형 제조사 및 시중은행 판매 확대

 금융 마이데이터 제휴 비즈니스 수요 증가에 따른 고객사 확대

‘25. 3분기 현황

데이터 부문 매출

85.6 억 원

87.8

31.3

‘24 Q3

85.1

'25 Q2

29.1

85.6

‘25 Q3

26.5
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페이먼트 부문

페이먼트 부문 매출

87.8 억 원

81.6

13.7

’24 Q3

82.2

'25 Q2

17.5

87.8

‘25 Q3

21.4

 실명 확인 가상계좌 제휴 은행 및 PG사 고객 확대

 AML, e-KYC 등 레그테크 상품 판매 확대

 글로벌 페이 플랫폼 제휴 확대(인도네시아 중앙은행, 알리페이 등)

 이커머스 해외 셀러 정산 대행 서비스를 위한 파트너사 제휴 추진

 간편결제 및 COATM 거래량 증가에 따른 수수료 매출 증가

 빅테크, 카드사 등 전자금융 서비스 부문 대형 고객사 유치

 유니온페이(9월), 위챗페이(10월) 등 글로벌 페이 서비스 오픈

 중소형 PG 대상 비대면 고객확인 (e-KYC) 자동화 신규 상품 판매

 지역화폐 지원 확대(민생지원금)에 따른 연계 서비스 매출 증가

‘25. 3분기 현황

’25년 4분기 전망
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신사업 진행 현황

1. 글로벌 페이 사업

2. 국내외 파트너십 확장 전략

3. 신사업 추진 현황
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국내 최다 보유 결제 인프라를 통해 국내〮외 페이사 대상 실시간 결제/출금 및

스테이블코인 기반 온/오프라인 결제망 등 글로벌 페이 서비스 제공

글로벌 페이

유니온페이
(‘25년 9월)

위챗페이
(‘25년 10월)

인도네시아
중앙은행
(‘25년 내)

알리페이
(‘26년 1월)

네이버페이
(‘26년 내)

리퀴드그룹
(‘26년 내)

글로벌 페이사 대상 결제/출금 서비스 제공

글로벌 페이 플랫폼

국내 페이사 대상 결제/출금 서비스 제공

로컬 페이 플랫폼

스테이블코인 기반 온/오프라인 결제 망 제공

X-스테이블코인 플랫폼

 방한 외국인 1,637만 명, 연간 결제금액 18조 원, 매년 30% 이상 증가 예상 (’24년 기준, 한국관광공사)

 2~3년 내 온/오프라인 가맹점 300만, ATM 6만 이상 확대를 통한 서비스 증대

오프라인
QR 가맹점

200만

전국 편의점 ATM 4만

대형 프랜차이즈 10만결제/출금 정산

X-스테이블코인

외화 스테이블코인
(ex. 테더, 서클)

원화 스테이블코인
(ex. 비플코인)

글로벌 페이 사업
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국내〮외 간편결제사 및 스테이블코인 결제기관과의 사업 협력 모델을 개발하여

차별적 경쟁력 확보 및 동반 성장을 지속적으로 추진

유니온페이

“25년 9월 오픈 완료”

 사용국가: 중국/글로벌

 카드발행 수: 90억 장

 연간 결제 규모: 18조 달러

위챗페이

 사용국가: 중국

 사용자 수: 12억 명

 연간 결제 규모: 8조 달러

“25년 10월 오픈 완료”

인도네시아 중앙은행

 사용국가: 인도네시아

 중앙은행 네트워크

(모모페이, BNI 등)

“25년 오픈 예정”

리퀴드그룹

“26년 오픈 예정”

 사용국가: 동남아시아

 간편결제 중계기업

(그랩페이, 라인페이 등)

네이버페이

“26년 오픈 예정”

 사용국가: 대한민국

 사용자 수: 3,500만 명

 연간 결제 규모: 400억 달러

알리페이

“26년 1월 오픈 예정”

 사용국가: 중국

 사용자 수: 14억 명

 연간 결제 규모: 21조 달러

국내외 파트너십 확장 전략
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 국내외 블록체인 기업과 스테이블코인 결제 인프라 공동 구축을 위한 MOU 체결

 지역화폐(상품권)형 스테이블코인 결제 서비스 PoC 추진을 통한 모델 검증

 200만개 QR결제 가맹점·10만개 프랜차이즈·4만대 ATM 인프라를 활용한 결제부터 출금까지 가능한 서비스로 확장

 싱가포르 페스티벌 참여를 통해 글로벌 파트너십 확보

 스테이블코인 기반 QR 결제 및 ATM 출금 서비스 시연

 글로벌 파트너사들과 제휴 및 사업화 추진

신사업 추진 현황

글로벌 페이 유통망 확장을 통해 차세대 결제 생태계의 중심으로 도약
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주주 친화 정책

 전년도 영업이익의 10~20%를 자사주 매입, 배당금 증액을 통해 주주 가치 제고

 25년 40억 규모의 자사주 매입 및 소각 완료

 법적으로 정해진 절차와 공시 요건을 고려하여 정관 개정 완료

 경영투명성을 제고하고 주주 및 이해관계자 이익 보호를 위한 감사위원회(사외이사 3인) 설립

 투명경영위원회, 준법감시위원회, 내부거래위원회 중심으로 감사 및 내부통제 점검을 통해 주주 권익 반영

 매 분기 정례 IR 행사, 기관투자자 대상 NDR 월 1회 실시

 신규 상품 및 사업 현황에 대한 적극적인 언론 보도 추진

주주 환원 정책 및 정례 IR 행사 등을 통해 기업과 주주의 가치 제고
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[별첨] 요약 재무상태표

구분 2021 2022 2023 2024 2025 Q3

유동자산

비유동자산

자산총계

유동부채

비유동부채

부채총계

자본금

자본잉여금

자본조정

기타포괄손익누계액

이익잉여금

비지배지분

자본총계

(단위: 백만 원)
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[별첨] 요약 손익계산서

(단위: 백만 원)

구분 2021 2022 2023 2024
2025 Q3
(누적)

영업수익

영업비용

영업이익

기타수익

기타비용

금융수익

금융비용

지분법이익

법인세차감전순이익

당기순이익

총포괄이익



감사합니다


