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▍ 

계약 금액:  78억원(VAT제외)

▍ BwG-한국주택금융공사(HF) 업무협약 체결

 계약 금액: 98억원(VAT제외),

 국내 대형 은행 프로젝트 수주 사례 신뢰 기반의 협력 관계 지속되며 장기 파트너십 구축

비즈니스 포트폴리오 성공적 확장

HF의 주택금융시스템 설계 및 운영 노하우
+

뱅크웨어글로벌 글로벌 IT 구축 경험

= 해외시장 진출

글로벌마케팅 지원(HF)
+

소프트웨어 특허기술 공유(BwG)

= 기술/전략 협업(양사)

< 업무협약 배경> <협약 내용 >



▍ 국내 대형은행

* 출처: 프라임경제

고객사 사업적 의의

 금융권최초 생성형 AI 개발 지원플랫폼 구축 사례이자 당사의 AI분야 첫 수주 사업건

 금융권 AX전환 트렌드에 대응한 선제적 제안 통해 사업 경쟁력 확보

 당사 제품 BX-CM(우리은행 전행 표준 Framework) 제공 이후 최초의 추가 라이선스 제품도입 성과

→  

 당사 제품 BX－CA (코어뱅킹 Framework + AI) 사업 레퍼런스 추가

 AI 분야 본격 진출 교두보 확보 및 향후 AI 및 디지털 솔루션 분야에서의 입지강화

 본업 외 사업 포트폴리오 다변화

 신한은행-당사 간 우호적인 파트너쉽 지속에 따른 추가 사업 연계 가능성

당사 서비스 이용 고객사 금융권 AX 전환 가속화 트렌드

당사 솔루션 연계
AI 플랫폼 개발 및 전환 프로젝트 확대

(25년 하반기, TBD) 



▍STO 신규 특허 출원

스마트 컨트랙트 포맷 변환 통한 API 제공 시스템 및 방법(25.6)

Open API 연계 방식
블록체인 분산원장 자동전환기능

☑이종 간 블록체인 자산이동 수월
☑ 플랫폼 구축비용 절감효과

▍STO 블록체인 미들웨어 솔루션 제품 출시▍STO 블록체인 미들웨어 솔루션 제품 출시

구분 기대효과

BXB
(블록체인
인터페이스
솔루션)

개별 플랫폼 간
서버 연계
B2B 미들웨어

분산 원장 연계 플랫폼 구현 시 Open API 활용 규격 서버 자동 구성
→ 플랫폼 구축 비용 절감효과, 속도개선

 HSM(Hardware Security Module) 연계 기반 운용
→  강화된 보안환경 제공을 통한 서비스 운용 가능

 당사 보유 특허 「STO 수익 배분 시스템 및 방법」 기반 스마트
컨트랙트, 관리기능 포함

→ STO 수익 분배 과정에서의 경쟁력 확보



필리핀 로컬 코어뱅킹 SaaS 비즈니스 전개 (BPI Banko, 2018~)

 SaaS 고객수(계좌수) : 1.6M + (+7%, QoQ, 25.2Q 기준)

 매출액:  16.1억원(+6.7%,QoQ / +52.2%,YoY, 25.2Q 기준)   * 매출 CAGR: 41.88% 

 실적 안정성 확대:    (1) 고객 구좌수 증가에 따른 구독 매출 확대

(2) 상대적으로 높은 영업이익률 (Avg.20%) 

(3) 현지 문화/영업 경험 풍부 로컬 Sales 인력 및 C-level 활용 비즈니스 기반 확보

 필리핀시장 사업성

(1) 필리핀 전체 인구 대비 30%(약 3,500만명) 정도가 Unbanked 상태

(2) 주요고객사(BPI) 매년 CAGR +40% 수준 고객수 증대 (2018년 약 27만 -> 25년 160 만명)

(3) 소형 지방은행 SaaS 고객수 증가 추세 지속

 현지 사업 현황:

- BPI Banko: ➀ 필리핀 내 최대규모 Micro Finance 은행 (필리핀 82개 주 중 72개주 운영)

대출자산 규모: 201억 페소(한화 5,200억원) 

➁ SME 소상공인 대상 사세 확장 중 (특히, 직전 1~2년간 가장 가파른 고객수 증가 추세 )

➂ DX 채널 강화, 연간 100개 이상 신규 지점 개설 등 공격적인 비즈니스 진행

일본 파트너사(IBM Japan, EXA) 연계 신용카드 ASP 사업 전개

 현지법인 설립(2017년)

 시장 트렌드: 캐쉬리스 정책, 노후화된 레거시 시스템에 따른 금융기관 DX 전환 수요 지속 확대

 일본시장 사업성: 

(1) SI 아닌 SaaS or SW Solution 공급: 높은 영업이익률 (target  20~30%)

(2)  IBM Japan → 현지 시장 금융 20% 공급, 연간 약 2조원 규모

 현지 사업 현황:     (1) 신용카드 특화 코어뱅킹SW 비즈니스 전개

(2) 일본최대 PG사(GMO) 파트터십 기반 ASP Solution 제공

(3) IBM과 지속적인 협업통한 차세대 솔루션 비즈니스

• 당사 경쟁력: ➀ 우수한 현지 네트워크(IBM Japan, GMO 등) 및 레퍼런스 보유

➁ 금융권 디지털 전환에 최적화된 파트너

- 금융권 요구 사항에 최적화된 설계 및 구축 역량

- 압도적인 어플리케이션 아키텍쳐 역량보유

- 복잡한 legacy 시스템 연계 및 차세대 시스템 전환 경험 다수 보유

➂ 현지 문화/금융 체계∙사상에 대한 높은 이해도 (일본IBM 체계와 유사한 접근방식)
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2025.2Q 사업실적 및 주요 변동요인
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