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아이퀘스트, 2023년 미래성장전략 제시…’플랫폼 사업 강화’ 

▶ 기존 솔루션 중심에서 플랫폼 사업 신설로 투트랙 성장 전략 발표 

▶ 조직개편과 부문별 전문가 영입 통해 마케팅 및 세일즈 강화로 매출증대 

 

B2B 소프트웨어(S/W) 전문기업, 아이퀘스트(262840)가 신년 사업계획 발표를 통해 2023년 성장 

전략의 주요 키워드로 ‘플랫폼’을 제시하며 올해도 성장을 지속해 나간다고 11일 발표했다. 

 

아이퀘스트는 기존 솔루션 사업 중심에서 플랫폼 사업 강화를 위해 2023년 사업부문을 <솔루션, 

컨설팅, 플랫폼>의 3개 사업본부 체제로 개편했다. 이를 통해 본부 간 다양한 시너지를 창출하고 

기존 솔루션 서비스 강화 및 다양한 부가 서비스를 제공해 비즈니스 포트폴리오를 확대한다는 구

상이다. 

 

실제로 아이퀘스트는 사업 부문장으로 부사장을 영입하여 기존 솔루션 사업을 강화했고 플랫폼 

사업본부 신설과 부문별 전문 인력 충원을 통한 마케팅과 세일즈 강화로 양적, 질적 성장을 도모 

할 예정이다. 

 

특히 이번에 신설된 플랫폼사업본부는 소상공인 및 자영업자를 위한 사업 및 자산관리 모바일 서

비스인 ‘얼마장부’ 서비스의 본격화를 위한 사업관리 플랫폼 구축에 주력할 예정이다. 이를 통해 

약 410만개에 달하는 국내 소상공인 사업체 대상으로 고객을 확보하며 빠르게 시장을 확대해 나

갈 계획이다. 이외에도 전자계약 서비스인 '얼마싸인'의 시장점유율을 높이기 위해 기능 업데이트 

및 영업망 확장에 주력할 방침이다. 

 

회사는 위의 성장전략과 함께 미래성장동력을 발굴하기 위해 빅데이터와 블록체인, 인공지능(AI), 

클라우드 기술을 활용해 실무 위주의 편리성과 보안성을 갖춘 경쟁력 있는 제품 및 서비스의 출

시를 통해 고객 서비스를 고도화할 계획이다. 

 

아이퀘스트 김순모 대표이사는 “기업 환경의 불확실성이 높아질 것으로 전망되는 2023년에도 지

속 성장을 위해 이번 인재 영입 및 조직 개편을 시행했다”며 “기존 솔루션 서비스 고도화와 플랫

폼 사업본부 신설을 통해 아이퀘스트의 사업 경쟁력을 높이고 매출 확대에 주력할 계획이며, 플

랫폼 사업부의 미래가 앞으로 아이퀘스트 성장의 한 축이 될 것”이라고 말했다. 


