




랩지노믹스는 국내 최초로 NGS유전자진단 기반기술인/ 비침습산전기형아검사 NIPT 진단키트 
서비스를 상용화한 기업으로, 면역화학-분자진단기술기반 제품부터 NGS유전자진단기반 키트 및 서
비스 공급까지 폭 넓은 체외진단 포트폴리오를 구축함.  

면역화학/분자진단 

(COVID-19 포함) 
PGS 

(Personal Genom Service) 

NGS 
(Next Generation Sequencing) 



루하프라이빗에쿼티는 헬스케어 섹터 전문 기관전용PEF 운용사로 결성예정 펀드를 통해 희석기준 
36.01%의 지분을 확보하며, 기존 보유 현금성 자산과 신규 941억원 투자금을 활용하여 기존사업  
성장과 신규해외진출을 추진할 예정임.  

제노코어BS 
(AI진단) 

제노코어BS 
(AI진단) 



진단 제품은 카테고리별로 다른 업무 플로우를 거침.  
통상적 검사는 환자 내원-병의원 외부 수탁-수탁분석기관–키트제조/서비스공급의 업무 플로우를 거치고, 
단순POCT나 일부 유전체 분석 및 DTC 영역의 검사는 B2C 성격의 진단 및 서비스를 제공함.   

환자 



 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
진단검사 제품 시장 

 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
진단검사 서비스 시장 

 

미국은 CLIA(미국실험실 표준인증) Lab 제도를 통해 LDT형식으로 신규한 자체 개발 진단 서비스  
공급이 가능한 매력적인 시장이며, 미국 진출을 위해서는 진단 제품 선택의 헤게모니를 보유한 좋은 
수탁분석기관의 확보가 중요한 성공 변수임.   



분류 회사명 사업영역 개요/특징 코로나 관련 매출 비중 2021년 매출(억원) 시가총액 시가총액/매출 

POCT 현장진단 베이스의 진단 키트 제조업체를 제외한, 분자진단 및 유전자진단과  
차세대 고부가가치 진단 컨텐츠 개발을 목표로 하는 기업들에게 CLIA Lab을 통한 미국 시장 진출은 
필수 불가결한 목표이나 경쟁력 있는 CLIA Lab인수를 위해서는 막대한 자금력이 필요함.  



랩지노믹스는 디지털 헬스케어 SW/서비스 업체들과의 협력을 통해 국내 B2C 영업망을 다변화시키고,  
진단 영역에서의 디지털화 기반을 구축할 예정임.  



플랫폼 사업자 

병원 

유저(환자) 

랩지노믹스는 디지털 헬스케어 SW/서비스 업체들과의 협력을 통해 국내 B2C 영업망을 다변화시키고,  
진단 영역에서의 디지털화 기반을 구축할 예정임.  



1) CLIA Lab을 통한 미국 시장 진출 성공으로 코로나 키트 제품/ 서비스 위주의 매출 구조를 탈피하고,  
2) 차세대 고부가가치 컨텐츠 그룹과의 협업으로 신규 성장 동력을 확보하며,  
3) 디지털 헬스케어 SW/서비스 업체들과의 협업을 통해 국내 영업망 다변화 및 디지털 기반을 확보하여  
안정적 매출 창출과 밸류에이션 Re-rating의 두 마리 토끼를 잡는 것이 목표  


