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CH1. Company overview

01. 회사 개요

회사 소개 주주 구성

공장 소개 지배 구조

최대주주 및

특수관계인, 

61.39%

자사주,

2.32%

우리사주조합, 

0.44%

기타주주, 

35.85%

회사 명 펌텍코리아 주식회사

대표이사 이도훈, 이재신

설립일 2001년 8월 10일

자본금 62억원 (2020년 12월 기준)

매출액 1,968억원 (2020년 연결 기준)

임직원 수 525명 (2020년 12월 기준)

주요 사업 플라스틱 기반 화장품 용기 및 펌프 제조

• 제 2공장 (2019년완공)

펌프 류 조립라인

펌프 부품 사출 성형 라인

• 제 3공장 (2016년 완공)

튜브, 스틱, 립스틱, 신제품 조립 라인

인쇄 / 스탬핑 라인

사출 성형 라인

• 제 1공장 (2015년신축이전)

용기, 콤팩트, 스포이드 조립 라인

증착 / 코팅 라인

인쇄 / 스탬핑 라인

사출 / 성형라인

(2020년 12월 기준)

(2021년 9월 현재 기준)

펌텍코리아

부국티엔씨

47%

미라텍

76.78%

잘론네츄럴

60%

윈드랩

100%

Pum-tech shanghai
Co,.Ltd

100%

피티프라스

100%
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CH1. Company overview

02. 성장 연혁

펌텍코리아 연간 실적 (단위: 억 원)

설립기 │ 2001 ~ 2004

성장기 │ 2005 ~ 2018

R&D 및 양산체계 구축 등 펀더멘탈 확립

기술혁신을 통한 제품 포트폴리오 확장

• 2001  ‘펌텍코리아’ 설립

• 2002  국내 최초 펌프튜브 개발

• 2003  해외 수출 시작

• 2004  흑자 전환

• 2009  세계 최초 에어리스 콤팩트 개발

• 2010  세계 최초 오토드로퍼 개발

• 2014  국내 최초 선블럭용 스틱 개발

• 2015  중국 상해지사 설립 (펌텍 상하이)

• 2016  매출 1,000억원 달성

• 2018 세계 최초 친환경 펌프용기 개발

도약기 │ 2019 ~ 현재

• 2019  코스닥 상장

• 2019  ‘부국티엔씨’ 지분 추가 취득 및 연결회사 편입 (19.4Q)

• 2020  지속가능경영 보고서 첫 발간

• 2021  ‘잘론네츄럴’ 지분 취득 및 연결회사 편입 (21.1Q)

• 2021  온라인 플랫폼 ‘e-PUMTECH’ 런칭

• 2021  화장품 브랜딩 전문 기업 ‘인핸스비’ 지분 취득

• 2021 ESG 경영성과 에코바디스 ‘골드 메달’ 획득

• 2021  '잘론네츄럴’ 신제품 출시를 위한 유상증자

• 2021  ‘피티프라스’ 사출 생산량 증대를 위한 유상증자

M&A를 통한 사업다각화로 신성장 동력 창출

2020년 연결 기준

매출1,968억원 (yoy +12%)

영업이익 274억원 (yoy +2%) 달성

매출

영업이익

설립 4년 차

흑자 전환 코스닥 상장

KOSDAQ

회사 설립 ‘잘론네츄럴’
인수

에어리스
콤팩트 개발

Pum-tech
Shanghai 
Co., LTD설립

선스틱
개발
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CH1. Company overview

03. 자회사 개요

“국내 최초∙ 최대의 튜브 제조 기업으로

50년 이상의 경영 노하우와 다양한 산업 포트폴리오를 통한

안정적인 비즈니스 기반 구축”

설립일 1969년 4월

대표이사 이도경, 이재신

자본금 26억 원 (2020년 12월 기준)

매출액 537억 원 (2020년 기준)

임직원 수 229명 (2020년 12월 기준)

주요 사업 알루미늄∙PE∙폴리포일∙라미네이트 튜브 제조

주요 제품

(2020년 기준)

• 화장품 튜브 62%
• 생활용품 튜브 29%
• 제약용품 등 기타 튜브 9%

설립일 2015년 1월

대표이사 주 영

자본금 10.5억 원 (2020년 12월 기준)

매출액 104억 원 (2020년 기준)

임직원 수 39명 (2020년 12월 기준)

주요 사업 건강(기능)식품, 기능성 화장품, 생활용품 유통∙판매 및
인플루언서 커머스

주요 제품

“1,000여명의 인플루언서 플랫폼 ‘윈드랩’을 통한

건강(기능)식품 시장 진출로

SNS마케팅+커머스 구조의 새로운 유통시장 개척”

잘론네츄럴부국티엔씨



Chapter 2.

Investment highlights
01. 핵심 경쟁력

- 기술력

- 수익성

- 안정성

02. 성장 전략

- ‘Luxury’ 럭셔리 브랜드 공급 확대

- ‘Digital’ 디지털 역량 강화

- ‘Eco-friendly’ 친환경 제품 개발

- ‘Diversification’ 사업 다각화
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펌텍코리아 설립 이후, 매년 두 자릿 수 매출 성장률과 용기 업계 대비 고마진율 달성

• 제품 혁신으로 브랜드에 적용한 사례

CAGR 37% (2002년~2020년)

OPM 13.9% (2020년 연결 기준)

41%

펌프 및 용기류 펌프튜브류

31%

스포이드류

7%

스틱류

3%

콤팩트류

18%

• 제품 별 매출 비중 (2020년 연결, 용기 매출 기준)

CH2. Investment highlights

01. 핵심 경쟁력

기술력

수익성

안정성

1) 협력사와의 긴밀한 파트너쉽을 바탕으로 생산 안정성 및 수익성 확보

2) 자체모델금형(Pre mold) 기반의 용기 제조로 부가가치 증대

3) 선제적인 자동화 설비 도입으로 생산성 향상

1) 지속적인 R&D를 통한 신규 시장 개척 및 유행 선도

• 사례1: 2002년, 국내 최초 펌프와 튜브를 결합시킨 ‘펌프튜브’개발로

K뷰티의 시초인 BB크림 성장의 기여

• 사례2: 국내외 최초 에어리스 콤팩트, 선스틱, 에코(페이퍼)튜브 등

끊임없는 제품 개발로 새로운 뷰티 시장 확장

• 사례3: 화장품 외 기능성 샴푸 등 생활용품 용기에도 확장 가능한

범용 기술력 보유

2) 국내외 주요 글로벌 브랜드사 audit 통과로 품질기술 경쟁력 입증

• E사, P사, C사, S사, K사, A사, L사 등

1) 제품 포트폴리오

• 펌프 용기∙튜브,  콤팩트, 스포이드, 스틱 등 다양한 제품 포트폴리오 보유

2) 시장(산업) 포트폴리오

• 화장품(기초∙색조∙더마코스메틱), 제약용품(의약품), 생활용품(헤어∙바디∙   

위생용품) 등 여러 산업의 시장으로 이루어진 안정적인 산업 포트폴리오 보유

• SNS인플루언서 를 통한 새로운 커머스 구조의 건강기능식품 사업부 인수로

업황 변화에 유연한 대응이 가능한 사업 포트폴리오 구축

9
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• 코로나19 이후, 소비 심리 개선 및 업황 회복 대비 전략

• 국내외 럭셔리 브랜드 향 공급 확대를 통한 매출 극대화

CH2. Investment highlights

02. 성장 전략

포스트 코로나 시대, 지속가능성장을 위한 펌텍코리아의 중장기 성장 전략

• ① 산업다변화: 21년 하반기, 캐파 증설을 통한 생활용품 용기 공급 확대 및 강화

• ② 사업다각화: M&A를 통한 건강기능식품 사업 진출로 신성장동력 확보

(국내 건강기능식품 시장 규모 21년 5조원, 30년 25조원 예측)

• 글로벌 브랜드의 친환경 트렌드에 맞춘 제품 개발 및 공급 확대

• 21년 4월, 에코바디스 ESG 경영평가 국내 용기업계 최초 ‘골드메달’ 획득 및

에코(페이퍼)튜브 공급 시작으로 중장기 성장발판 마련

• 펌텍코리아의 친환경 방향성 _ 3R

Reduce Recycled Recycleable

탄소배출 및 플라스틱 저감
을 위해 종이 활용한 제품

개발

재생 플라스틱재질의 PCR
제품 개발

분리수거가 용이한 단일소재
(metal-less pump), 

재활용 등급이 높은 PET 활용

‘Luxury’ 
국내외 럭셔리 브랜드 공급 확대

‘Digital’ 
비대면 용기 플랫폼을 통한 디지털 역량 강화

‘Eco-friendly’ 
지속가능성장을 위한 친환경 제품 개발

‘Diversification’ 
산업다변화 / M&A를 통한 사업다각화

• 21년 4월, 양방향 커뮤니케이션 용기플랫폼 ‘e-PUMTECH’ 런칭

• 신규 고객처 발굴 및 신규 유통채널 확보

• ‘e-PUMTECH’ 주요 서비스

Quick Express Project

보유 재고 활용한
익일 배송 서비스

후가공 없는 단순 조합
생산으로 2주 내 배송 서비스

나만의 맞춤형 용기 제작
서비스

1 2

3 4

생
활
용
품

화
장
품

제
약
용
품

건
강
기
능
식
품

헤어∙바디 기초∙색조 더마코스메틱 의약품 건강(기능)∙다이어트 식품

펌텍코리아의 주 사업 영역



Chapter 3.
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CH3. 재무정보

01. 3Q21Y 경영 성과

펌텍코리아 연결 매출 539억원(YoY +21.4%), 영업이익 54억원(YoY -10.1%)

3Q20Y 2Q21Y 3Q21Y YoY QoQ

매 출 액 443.9 561.3 539.0 +21.4% -4.0%

펌프사업부 326.8 406.1 386.2 +18.2% -4.9%

튜브사업부 119.9 131.6 125.9 +5.0% -4.3%

건식사업부 (New) 28.7 31.3 (New) +9.0%

영 업 이 익 60.1 73.5 54.0 -10.1% -26.5%

펌프사업부 44.4 58.3 45.6 +2.8% -21.8%

튜브사업부 15.7 12.7 8.4 -46.4% -34.0%

건식사업부 (New) 2.5 -0.0 (New) 적자전환

영 업 이 익 률 13.5% 13.1% 10.0% -3.5%p -3.1%p

당 기 순 이 익 50.1 50.3 52.3 +4.5% +4.1%

(단위: 억 원)

3Q20Y 2Q21Y 3Q21Y YoY QoQ

매 출 액 326.8 405.6 386.2 +18.2% -4.8%

영 업 이 익 42.5 56.1 47.6 +11.9% -15.2%

영 업 이 익 률 13.0% 13.8% 12.3% -0.7%p -1.5%p

당 기 순 이 익 36.4 38.6 47.0 +4.5% +4.1%

펌텍코리아 별도 매출 386억원(YoY +18.2%), 영업이익 48억원(YoY +11.9%) 
(단위: 억 원)



1) 펌프사업부 (펌텍코리아, 펌텍상하이, 피티프라스)

95% 98% 95%

5% 1% 5%

3Q20Y 2Q21Y 3Q21Y

화장품 생활용품

17%
27%

15%

50%

43%

52%

6% 3% 4%

27% 27% 29%

3Q20Y 2Q21Y 3Q21Y

국내 빅2 국내 기타 일본 해외

• 고객Mix • 제품Mix

51%
61%

55%

26%

23%
28%

13%
7% 9%

6% 7% 5%
4% 3% 3%

3Q20Y 2Q21Y 3Q21Y

펌프및용기류 콤팩트류

스포이드류 펌프튜브류

스틱류

 

• 시장Mix

CH3. 재무정보

02. 3Q21Y 사업부별 Review

3Q20Y 2Q21Y 3Q21Y YoY QoQ

매 출 액 326.8 406.1 386.2 +18.2% -4.9%

매 출 원 가 257.7 319.8 310.3 +20.4% -3.0%

매출 원가율 78.8% 78.8% 80.4% +1.6%p +1.6%p

원재료매입액비율 51.3% 52.6% 53.7% +2.4%p +1.1%p

제조인건비비율 17.5% 16.5% 16.7% -0.8%p +0.2%p

제조감가상각비율 2.0% 1.9% 2.1% +0.1%p -0.2%p

영 업 이 익 44.4 58.3 45.6 +2.8% -21.7%

(%) 13.6 14.4 11.8 -1.8p -2.6p

당 기 순 이 익 35.6 37.9 45 +26.3% +18.5%

• 펌프사업부실적분석
(단위: 억 원)
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2) 튜브사업부 (부국티엔씨, 미라텍)

• 시장Mix



56%
67% 67%

33%
23% 24%

10% 9% 8%
1% 1% 1%

3Q20Y 2Q21Y 3Q21Y

화장품 생활용품 제약용품 기타

CH3. 재무정보

02. 3Q21Y 사업부별 Review

3Q20Y 2Q21Y 3Q21Y YoY QoQ

매 출 액 119.9 131.6 125.9 +5.0% -4.3%

매 출 원 가 96.0 107.4 105.7 +10.4% -1.5%

매출 원가율 80.0% 81.6% 83.9% +3.9%p +2.3%p

원재료매입액비율 30.5% 32.1% 32.6% +2.1%p +0.5%p

제조인건비비율 22.8% 23.2% 25.2% +2.4%p +2.0%p

제조감가상각비율 4.2% 6.2% 6.3% +2.1%p +0.1%p

영 업 이 익 15.7 12.7 8.4 -46.4% -34.0%

(%) 13.1 9.7 6.7 -6.4p -3.0p

당 기 순 이 익 14.5 10.9 7.8 -46.3% -28.3%

• 튜브사업부실적분석
(단위: 억 원)

• 고객Mix

20% 17% 18%

75% 81% 79%

5% 2% 3%

3Q20Y 2Q21Y 3Q21Y

국내 빅2 국내 기타 해외


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3) 건식사업부 (잘론네츄럴, 윈드랩)



CH3. 재무정보

02. 3Q21Y 사업부별 Review

1Q21Y 2Q21Y 3Q21Y
QoQ’

(1Q 대비)

QoQ’’

(2Q 대비)

매 출 액 28.9 28.7 31.3 +8.2% +9.0%

매 출 원 가 11.6 11.6 15.0 +28.9% +29.2%

매출 원가율 40.1% 40.4% 47.8% +7.7%p +7.5%p

판 관 비 14.1 14.6 16.3 +4.3% +12.3%

광고선전비 1.3 2.1 3.1 +138.5% +47.6%

(%) 4.6% 7.2% 9.8% +5.2%p +2.6%p

영 업 이 익 3.2 2.5 -0.0 적자전환 적자전환

(%) 11.1 8.7 -0.1 -11.2p -8.6%p

당 기 순 이 익 2.6 1.9 -0.4 적자전환 적자전환

(단위: 억 원)
• 채널Mix



• 건식사업부실적분석 • 제품Mix

83% 83%

69%

17% 17%

31%

1Q21Y 2Q21Y 3Q21Y

건강(기능)식품 기타

67% 65%
55%

24% 30%

27%

9% 5%

18%

1Q21Y 2Q21Y 3Q21Y

SNS 이커머스 기타

15



1,280

377

171

26

8

224

45

CH3. 재무정보

03. 요약 재무제표 (연결)


