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[보도자료] 2020.08.06 

형지엘리트, SK와이번스 프로야구단 업무협약 체결… B2B 사업 포트폴리오 다변화 

- 프로스포츠 시장 진출로 B2B 사업 확장과 성장 탄력 기대 

 

 

㈜형지엘리트(대표 최병오)가 지난 5일 프로야구단 SK와이번스와 상호발전을 위한 업무 계약을 

체결하면서, B2B 사업 포트폴리오 다변화에 나섰다. 

  

형지엘리트는 올해부터 2025년까지 SK와이번스 프로야구단과 공동의 이익과 가치를 창출해 상호

간의 발전을 도모하고 유니폼을 비롯해 점퍼, 모자 등 다수의 스포츠 상품화 사업을 진행하기로 

했다. 이번 업무 협약을 시작으로 향후 B2B 사업 부문의 스포츠 브랜드 시장 진출 및 기존 B2B 

시장과 학생복 시장의 시너지 창출에 본격적으로 나서게 된다. 

 

기존 B2B 사업은 삼성전자, 포스코, 에쓰오일 등 다수의 대기업 유니폼 제작 및 납품이 중심이었

지만, 지난해부터 새마을금고, 신협 등 금융권 및 공기업 시장으로 확대했으며, 기업의 복지몰 브

랜드 진출을 위한 활발한 영업도 진행하고 있다.  

 

이번 업무 협약으로 프로스포츠 시장에도 진출하는 등 B2B 사업 확장에 성공하며 성장에 탄력을 

받을 것으로 기대된다. 더불어 B2C 온라인 사업 강화를 위한 시스템을 구축해 디지털 시대에 걸 

맞는 다방면의 사업 확대에도 나설 계획이다. 

 

형지엘리트 관계자는 “이번 SK와이번스의 업무협약을 시작으로 관련 인프라 구축과 프로스포츠 
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구단을 대상으로 적극적인 비즈니스를 전개할 것”이라며 “더불어 앞으로 다양한 산업군 시장에 진

출하여 B2B 사업을 활발히 추진해 나갈 계획이다”고 전했다. 

 

한편, 최근에는 주요 거래처인 대우조선해양을 비롯해 국내 조선업계의 카타르 LNG운반선 100여 

척의 건조 슬롯을 확보하는 계약이 성사되면서, 관련 업계의 유니폼 매출액도 크게 늘어날 것으로 

예측되고 있다. 

 

# # # 


